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CEO& GROWTH SALES DIGITAL
STRATEGUA MARKETING & SALES EXCELLENCE SALES
09:00 - 09:10 Pavle Sc¢epanovic,
MENADZMENT CENTAR BEOGRAD
09:10-10:00  KEYNOTE SPEAKER
Marko Carevi¢, CEO, ANANAS E-COMMERCE
10:00-10:15  KAMELEON SOLUTIONS ;-
& SALESFORCE CRM G BT
10:15-10:30  ZEPTER BIZNIS KONCEPT
KROZ PRIMENU MODERNIH
TRENDOVA POSLOVANJA
10:30-10:45  POLJSKA | SRBIA:
STAMOZEMO ZAJEDNO?
11:15-11:30  THEFUTUREOFBUSINESS BT @RR  EIMONE - PLATFORMA ZA PRODAJA | NAPLATA: DIGITALNA TRANSFORMACIA
APPLICATIONS WITH Al DIGITALNO UGOVARANJE | DVA SVETA ILI JEDAN PRODAJE UZ POWER ‘
UPRAVLJANJE DOKUMENTIMA - PROCES? - CRM | COLLECTION PLATFORM | VESTACKU INTELIGENCIU
SIGURNIJI, BRZI | TRANSPARENTNII MENJAJU IGRU
PROCES PRODAIE.
11:30-12:15 Panel 1: CEO Panel 2: FINTECH PRODAIJA Panel 3: STRATEGIC ACCOUNT Panel 4: Al & SALES
12:15-13:00  Panel 5: CEO NIGHTMARE Panel 6: INOVACIJE NAMESTU PRODAJE  Panel 7: PRODAJA KAO PROFESIA Panel 8: Al ALATI
14:00 - 14:15  KREIRAJDIGITALNOG Al KAKO DO NOVIH KUPACA? EASEE PRODAJA NA DOHVAT RUKE STA KLASICNI CRM NIKAD
ZAPOSLENOG KORISTECI PRAVOVREMENA PRODAJA! ~ SNAGA PAKETOMATA NECE RECI B2C
WORKFORCE HUB PLATFORMU PRODAINOM TIMU
14:15-15:00  Panel 9: MOC PREGOVARANJA Panel 10: RETAIL PRODAJA 2.0 Panel 11: NEVIDLJIVIHEROJIPRODAJE  Panel 12: CRM 4.0
15:00 - 15:45  Panel 13: SUPERMOC Panel 14: PRODAJA LUKSUZA Panel 15: LEARNING & SALES Panel 16: PRODAJA 2.0
16:15-16:30  DIGITALNA PITITN  AlUPRODAIJI - PR INTEGRISANE PRODAINE 0¥ KAKO DA UVECAS
TRANSFORMAIA SA Al PRAVILA IGRE SU EVIDENCIE: ONLINE pro-bit EEINPGENIN
PROMENJENA! PORUCIVANJE, TERENSKA PRODAJA, PRODUKTIVNOST 3X?
WMS | CRM PRO-BIT PRO.4 CLOUD
16:30-17:15  Panel 17: MULTINACIONALNE Panel 18: ADRENALINSKA PRODAJA Panel 19: OMNICHANNEL Panel 20: IT PRODAJA

KOMPANIJE

ILI CHAOSCHANNEL?

17:15-18:00

Panel 21: NEXT LEVEL Panel 22: RIZICI | PRODAJA

Panel 23: IGRA BROJEVA

Panel 24: DIGITALNI KUPAC
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Dobrodosli na 2. SALES Kongres — mesto gde se prodaja redefinise!

Nakon izuzetnog prvog izdanja, 2. SALES Kongres okupice vise od 600 lidera iz sveta
prodaje, uz gotovo 100 panelista koji ¢e podeliti najrelevantnija znanja, konkretna
iskustva i primere iz prakse.

Ovogodisnji kongres strukturiran je kroz cetiri tematske celine, rasporedene po salama:

-Sala 1- CEO § STRATEGIA: Kako top menadzment oblikuje prodajnu ambiciju i
usmerava timove ka odrzivom rastu.

- Sala 2 - GROWTH MARKETING & SALES: Gde se srecu brend, kanal i digital -
strategije za akviziciju i lojalnost.

- Sala 3 - SALES EXCELLENCE: Vestine, alati i sistemi koji prave razliku izmedu
prosecne i vrhunske prodaje.

-Sala 4 - DIGITAL SALES 2.0: Tehnologije, Al i novi alati koji oblikuju budu¢nost B2B i
B2C prodaje.

Teme ukljucuju liderstvo, omnichannel pristup, CRM i analitiku, transformaciju
prodajnih timova, kao i upotrebu Al u svakodnevnom radu. Ocekuju vas diskusije,
inspiracija i kontakti sa najboljima iz industrije.

Pridruzite se generaciji koja menja pravila igre u prodaji.

Pavle S¢epanovic
Konsultant
MenadZzment Centar Beograd




KEYNOTESPEAKER

Marko Carevic
generalni direktor
ANANAS E-COMMERCE

ananas

Marko je jedan od najinspirativnijih lidera nove digitalne ekonomije u regionu.
Na ¢elu Ananas E-Commerce-a, Marko gradi kompaniju koja menja pravila
igre u online prodaji i postavlja nove standarde u korisnickom iskustvu. Njegovo
predavanje pruzice uvid u to kako se kombinuju inovacije, liderstvo i strategija
rasta u svetu digitalnog biznisa. Kroz njegovu viziju otkrivamo kako izgleda
buduénost e-commerce-a na Balkanu i koje prilike o¢ekuju lidere prodaje u
digitalnoj eri. Njegov keynote je obecanje inspiracije i konkretnih ideja koje
mozete odmah primeniti u svom biznisu. Ovo je trenutak da ¢ujete iz prve ruke
kako se gradi “Amazon Balkana”.

Ananas je prvi pravi regionalni marketplace izgraden od nule u Srbiji u okviru
Delta Holdinga. Za tri godine koliko postoji, uneo je tektonske promene u
ikomerc trziste regiona, prosSirivsi svoje poslovanje na Severnu Makedoniju, a
tokom 2024. istovremeno i Crnu Goru i Bosnu i Hercegovinu.

Ananas je posvecen izgradnji skalabilnog, odrzivog i jakog poslovnog
ekosistema koji u svom centru ima marketplace, dok paralelno razvija i
sopstveni retail, e-fulfillment, Adtech i Fintech. Sa vise od 2000 trgovaca
idobavljaca i asortimanom bogatijim od milion razlii¢itih artikala, uz
visemilionske posetame platformi, Ananas e-commerce zauzima ¢vrstu
lidersku poziciju na regionalnom ikomerc trzistu.
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THREEKEY INGREDIENTS FOR
A SUCCESSFUL CRM PROJECT -
SALESFORCE WAY

Tina Hodkinson Milan Radulovic
Account Executive CTO
SALESFORCE ADRIATICS KAMELEON SOLUTIONS

salesforce éAM ELEON
SOLUTIONS
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10:15-10:30

11:15-11:30
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Zepter biznis koncept kroz primenu Poljska i Srbija: Sta mozemo zajedno?
modernih trendova poslovanja

10:30-10:45

Dragan MiloSevic Igor Zlatojev

Direktor prodaje MenadZer za razvoj poslovanja
ZEPTER POLJSKA AGENCIJAZA INVESTICIUE
= yr= | TRGOVINU (PAIH)

=/Zepier”
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The future of business EIM ONE - platforma za digitalno Prodaja i naplata: dva sveta ili jedan Digitalna transformacija prodaje uz
applications with Al ugovaranje i upravljanje dokumentima - proces? — CRM i Collection menjaju Power Platform i vestacku inteligenciju
sigurniji, brzi i transparentniji proces prodaje. igru

1\ ’
\\

Riste Marevski Zlatko Dubljanin Bojan Toprek Bosiljka Sekulic¢

Founder and Managing Director Izvréni direktor i suvlasnik Business Development Manager Direktor

AXAPTA MASTERS EIM BE-TERNA COMBIS-IT USLUGE
W Axapta m—n g g ¥ Enterprise n “oMBREs

‘ Masters =1 I agement E«Enl:::uamn . HTG!pa



PREZENTACIE

Kreiraj digitalnog Al zaposlenog

Kako do novih kupaca?
koristeci Workforce Hub platformu

Pravovremena prodajal

14:00-14:15

Darko Marjanovic

Founder and General Manager
THINGS SOLVER

Slobodan “Stamen kovic

Generalni direktor
CHECKPOINT

thingssolveg

wemsenor 4 @SE

% checkpoint.rs

Digitalna transformaija sa Al Al u prodaji - Pravila igre su promenjenal

16:15-16:30

Milica Gnjatovic
Salesforce developer
DELOITTE

Deloitte.

Miljan Radanovic
Managing director
POSITIVE

~POSIHIVE

ppppp CEMO POZITIVNE PROMENE

MENADZMENT
CENTAR A
BEOGRAD GULELE

Naziv prezentacije: Prodaja na
dohvat ruke - snaga paketomata

Zoran Zagorac

Direktor prodaje i marketinga
CITY EXPRESS

d CITY
( '/ EXPRESS

Integrisane prodajne evidencije:
online porucivanje, terenska prodaja,
WMS i CRM Pro-Bit Pro.4 Cloud

Risto Cuk
Direktor
PROBIT

&

pro-bit

resenja, koja rastu sa vama

2.SALES
KONGRES
2025.

Sta klasi¢ni CRM nikad nece reci B2C
prodajnom timu

V.

lvan Kosutié
Generalni direktor
SALES SNAP

) — mon I

WG AUTOMATI

Kako da uvecas Linkedin
produktivnost 3x?

Milana Jovic
Head of Marketing
LEADDELTA

@ LeadDelta
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Diskusija o tome kako CEO kreira ambiciozne prodajne ciljeve i kako tim
uspeva da ih pretvori u konkretne rezultate. Panel otvara pitanja liderstva,
vizije i operativne realizacije ciljeva.

Andrej Sovrovic Nenad Miséevic Ljiljana Ahmetovic
IHG Cluster GM, Delta Holding's Potpredsednik za trzZiste Srbije Generalni direktor
executive board member NELT GROUP SHOPPSTER
DELTA HOLDING

NeltGroup @ shoppster
N DELTA
@ HOLDING

Slobodan Stamenkovic
Direktor
CHECKPOINT.RS

&4 checkpoint.rs
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Bankarstvo i finansije bez Saltera — kako prodavati

poverenje i sigurnost kroz ekran.

Zeljko Petrovic
Direktor Divizije za poslovanje sa

fizickim licima i malim biznisom /

Clan Izvrénog Odbora
BANCA INTESA BEOGRAD

BANCA INTESA

Intesa Sanpaolo Group

-

Jovana Boskovic
Head of Retail Salesand

Business Network Management
NLB KOMERCUALNA BANKA

o NLB Komercijalna banka

‘1

’.

-

Sanja Lukic
Head of Factoring Department
RAIFFEISEN BANKA

Raiffeisen
x Bank

-1

1

I\
Zlatko Dubljanin

Izvrsni direktor i suvlasnik
EIM

Enterprise
Information
Management
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Rastko Nicic

¢lan Izvrdnog odbora zaduZen za
poslove sa stanovnistvom
UNICREDIT BANKA

%4 UniCredit Bank

Vanja Vuletic
Director of Retail and
Digital Banking Division
ADDIKO BANK

Addiko Bank
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Vodenje kljuénih kupaca — kako graditi partnerstva,
¢uvati marzu i rasti sa najvecima.

W\ g€

Aleksandar Preli¢ Aleksandar Antic Milos Jevtié

Head of Key Accounts National Key Account Manager Generalni direktor
COCACOLAHBC HEINEKEN TDV AUTOMOTIVE
Coca-Cola HBC ‘)AI'_IEINEKEN ELIJ:) rowv

Serbia and Montenegro

_‘:

Marko Jovanovic Njegos Vidojevic Goran Srezoski

Group KA Manager SRB, SLO & CRO Direktor prodaje i marketinga Direktor prodaje
NECTAR SMURFIT WESTROCK-AVALA ADA ZLATIBORAC

NECTAar ) Smurfit JIMEOF]|
(R Westrock 72 =
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Panel o ulozi Al u prodajnom procesu — gde pomaze,

gde zamenjuje, a gde jos uvek ne moze bez ¢oveka.

® |

Rados Vorkapic Igor Stankovic

Principal Solution Architect Head of sales
ORACLE LEAD DELTA
ORACLE @ LeadDelta

Miljan Radanovic
Managing director
POSITIVE

~POSIHIVE

o
\
Bosiljka Sekulié¢
Direktor
COMBIS-IT USLUGE
Eom
EEds
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Iskren razgovor o trenucima kada se CEO i prodajni tim ne slazu oko
ciljeva. Kako se upravlja o¢ekivanjima, konfliktima i pritiskom na rezultat.

W

Branka P

V' " :
udrlja Durbaba Milos Pantovic Aco Tomasevic

Senior Enterprise Director / Direktor prodaje Generalni direktor
Glavni direktor za poslovne korisnike  BAMBI NEOPLANTA

Al

. y)
Al

Katarina Subotic Nebojsa Popovic Milos Radulovic

Izvr3ni direktor za prodaju Country Manager of Serbia Head of Pharmaceuticals
TELEKOM SRBIA and Montenegro ALKALOID
Telekom Srbija UNILEVER

s WY
B & : ALKALOID
%?g«.@ Unillower AL
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Panel o saradnji, nesporazumima i uskladivanju.

Natasa Sarcevic

Marketing & Innovation Director
Strategic Business Unit Snacks
ATLANTIC GRUPA, STARK

ATLANTIC

Katarina Kljajic
Business Development Director
CARLSBERG SERBIA GROUP

Gistel

Srbija

2.SALES
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e !
Kosta Greci Aleksandar Petkovic
Marketing servis director Head of Commercial Growth

PLAYMAKERS MARKETING SERVIS WMG PRODUCT & SERVICES
(WIRELESS MEDIA GROUP)

WMG

DIGITAL
TRANSFORMATION

Jovan Bugar¢ic
Direktor marketinga
IMLEK

ik
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Prodavac kao konsultant — kako izgleda
nova generacija prodajnih profesionalaca?

s 4 r'e
Milos Milosevic Goran Dbokic Ljiliana Ljubisavljevic
Direktor prodaje AUDI Sales Manager Western Balkan Head of Sales Serbia, Croatia and Slovenia
AUTOKOMERC LOREAL MARBO PEPSICO

-4 ; -
Atdéx'ommc LOREAL

CENTAR AERODROM

RobertJenovai
Business Development Director
NELT GROUP

NeltGroup
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Prakti¢na tema o konkretnoj upotrebi Al u svakodnevnom radu
prodavaca — od analize podataka do predloga poruka.

1Y
)

Luka Radovanovic Pavle S¢epanovic Slobodan Stamenkovic
Osnivac¢ i vlasnik Konsultant Direktor

B2BEE MENADZMENT CENTAR BEOGRAD ~ CHECKPOINT.RS

020 M%%%@ &4 checkpoint.rs

LN
Miljan Radanovic
Managing director
POSITIVE
~POSIH+IVE

2.SALES
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Panel o pregovarac¢kim taktikama, pripremi, emocionalnoj inteligenciji i
situacijama koje prave razliku izmedu proseénog i izuzetnog pregovaraca.

Nenad Rastovac

Milos Andan Stefan Petrovié

Commercial Affairs Director Sales ekspert sa 20 godina iskustva Direktor prodaje za tradicionalnu
AL DAHRA trgovinu i ugostiteljstvo

FRIKOM

aldahra @

Nenad Lucic
Direktor prodaje
MEDIGROUP

M MEDIGROUP
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Put kupca od fizicke prodavnice do aplikacije —
kako se menja iskustvo i Sta oc¢ekuju novi potrosaci.

Dejan Aleksov Dimitrije Stojanovic Milos Nesic

Retail Director Generalni direktor Head of Sales
BENU APOTEKE GOMEX LIDL
BENU®  Somex

Marc Ernest Garofani Igor Bukic Darko Apostolovic
Generalni direktor Head of Retail Sales Coo
SUPERVERO RAIFFEISEN BANK DR MAX

Ve x Egmf(elsen DrMax*
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Logistika i supply chain kao klju¢ prodajne realizacije —
iskustva iz retaila, farmacije i fashion industrije.

Marko Mastikosa Goran Bacic Marko Divljan
Group Chief Operating Officer (COO)  Sales Manager Izvréni direktor prodaje
FASHION COMPANY GEBRUDER WEISS Chief Sales Officer
FASHION -G Getriider weiss TRANSFERA
COMPANY S TRANWFERA

EST993 o TRANSPORT & LOGISTICS

Dejan Petrovic
Izvrsni direktor
ADAM SPED

SPED SYSYEM'
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Panel o efikasnosti CRM sistema — korisnost, automatizacija,

overload i Sta zapravo pomaze prodajnom rezultatu.

Milan Radulovié Milana Jovic Ivan Kosuti¢

CTO Head of Marketing Generalni direktor
KAMELEON SOLUTIONS LEADDELTA SALES SNAP

6(AMELEON salesforce @ LeadDelta J feap
SOLUTIONS
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Panel o osobinama, vestinama i mindsetu koji izdvajaju

vrhunskog direktora prodaje — liderstvo, strategija, rezultati.

Dejan Miki¢ Natasa Vuksic Mladen Milji¢
Direktor prodaje Commercial Director Hisense Commercial Display Sales
DOKA EKO SERBIA Director South-Eastern Europe
HISENSE
E doka [‘ -
Hisense
EKO Commercial Display

Jelena Tomic Dragan Buaca Marko Peric

Direktor Prodaje i marketinga Sales Director End Users Sales Director MT
HOTEL CROWNE PLAZA & Field Services Sales NOMAD FOODS

SCHNEIDER ELECTRIC Nomad Foods
CROWNE PLAZA Schneider

il chtat PElectric
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MENADZMENT KONGRES
gEg‘gﬁED edukacija 2 025 -
Luksuzna prodaja trazi suptilnost, osecaj za detalj i emociju —
kako izgleda taj proces u praksi.

J

5 J

Ivana Lakovic Dina Vukicevic Jelena Ratkovic
Direktor Direktor prodaje National Sales Manager for Serbia
LUXURY INTEGRATED ST REGIS

THECHEDIHOTEL LUSTICA BAY

> THE CHEDI
IN || ll-(\lg I\{r[ D &’1 + STREGIS HOTEL & RESIDENCES
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Kako uginiti treninge prodaje angazujucim,
korisnim i primenljivim — bez prezentacija koje uspavljuju.

Dejan Boljanovic Zoran Zagorac Dusan Gavrilovic
Head of Sales SBU Beverages Serbia Direktor prodaje i marketinga Direktor razvoja

and Macedonia CITY EXPRESS MILK HOUSE
ATLANTIC GRUPA

ATLANTIC & s @

=

1| s
D

Zarko Savic
Group Head of Sales Development
NELT GROUP

NeltGroup
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Digitalne platforme kao novi front u prodaji — kako ih iskoristiti,
kako ih meritiida li su pretnja ili prilika za klasiéne prodajne modele.

Stefan Aléakovic Tijana Bikic Ognjen Ljumovic
Head of Growth, Brand Performance Head of Commercial Head of Sales
and Communication GLOVO WOLT

ANANAS E-COMMERCE GlOVO
ananas @

Darko Dujic
Direktor
EPONUDA

eponuda
p\J
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Panel okuplja direktore koji vode timove u slozenim medunarodnim okruzenjima,
gde se svakodnevno balansira izmedu razli¢itih trzisSta, navika potrosaca,
organizacionih struktura i lokalnih kultura. Panel ce biti pun primera iz prakse — bez teorije

)

Dusan Milicevic Igor Pravica Tatjana Stepanovic

Generalni direktor General Manager, Al Business Solutions Sales Director,
COMTRADESYSTEM INTEGRATION IBM Central Eastern Territories Western Europe

MICROSOFT
B8 Microsoft

&% COMTRADE

v SYSTEM INTEGRATION
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Prodaja pod pritiskom, u realnom vremenu,
kada se ciljevi ne pomeraju i nema prostora za ¢ekanje.

/*:.\. &

Edin Mehic Vladimir Bukanovic Srdan Tomasevic
Serijski preduzetnik pisac Sales ekspert sa 20 godina iskustva
BLOOMTEQ

bloomieq
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Prodaja kroz viSe kanala donosi prilike, ali i haos ako timovi, cene i
ciljevi nisu uskladeni. Na ovom panelu razgovaramo kako organizacije
balansiraju izmedu e-commerce-a, terena, KA, TT, izvoznih trzista i
distributera — bez medusobnog kanibalizma.

i »

Bojan Svonja Jasmina Saric¢ Vladimir Milosavljevi¢
Commercial Director Direktorka sektora poslova sa malimi ~ Head Of External Sales Department
BEKAMENT srednjim pravnim licima GENERALI OSIGURANJE SRBIJA
= BEKAMENT ERSTE B.AN KA NOVISAD J‘ﬁ

ERSTES Ll 7o

Bank GENERALI

Dobrivoje Dordevic Bojan Vracevic

Head of sales TT & modern trade Predsednik Izvrénog odbora
Balkan countries OTP LEASING SRBIJA
HENKEL @ otp L easing Srbija
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Prodaja softvera i IT usluga zahteva novu vrstu vestine —

poverenje bez dodira, vrednost bez vidljivosti.

Momir Dekic Nenad Nikoli¢

Head of Business Solutions Co-Founder & Co-CEO/CTO
HTEC GROUP HOLYCODE
HTEC HOLYC{}DE

Nenad Rikic

Osnivac
ALTASOLUTIONS/REDWOOD DIGITAL

ALTA SOLUTIONS

2.SALES
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SN,

Risto Marevski
Osnivac i Generalni direktor
AXAPTA MASTERS

W4 Axapta
AW Masters
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Diskusija o razvoju prodajnog lidera koji razume biznis Sire od targeta —
fokus na strategiju, ljude, profitabilnost.

Milan Rados Sasa UrosSevic Lazar Radulovic
Generalni direktor General manager Bosnia Generalni direktor
CARNEX HEMOFARM M&L

carney (D Hemofarm

Mirjana Mihajlovic Cuji¢
Generalni direktor
PIONIR
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VUCA vise nije teorija — kako se prodaja snalazi
kad trzista izmicu kontroli?

N

Nemanja Petrovic
Senior Vice President,
Co-CEO MarshMclennan Srbija
MARSHMCLENANN

@ MarshMcLennan

Aleksandar Stefanovic
General manager
ATRADIUS COLLECTIONS

< Atradius

Collections
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Zoran Blagojevic Natasa Marjanovic, CFA
Predsednik izvrdnog odbora Ekspert za finansije i osiguranje
WIENER STADTISCHE

OSIGURANJEADO

WIENER@
STADTISCHE

VIENNA INSURANCE GROUP

Milo Markovié

Clan Izvrénog odbora
DUNAYV OSIGURANIJE

*
DUNAV
OSIGURANJE
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Kako dizajnirati incentive sistem koji zaista pokrece prodaju,
motivise pojedince i podstice odrziv rast.
Fokus na KPI, ponasanja i pravednost.

e\

Nikola Curkovic Mladen Samardzija Mirsad Bektasevic
Commercial director - Commercial Director Sales Director Nelt BiH
Consgmer Products Division WIENERBERGER NELT GRUPA
L'OREAL .

@ wienerberger NeltGroup
LOREAL

Milan Dukic
Regionalni menadzer prodaje
NESTLE ADRIATICS

EEN
Nastie.
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Fokus na merenje ponasanja digitalnog kupca
i optimizaciju svakog koraka do konverzije.

S \

Risto Marevski Nenad Rikic Igor Grmusa
Osnivac i Generalni direktor Osniva¢ Direktor marketinga
AXAPTA MASTERS ALTASOLUTIONS/REDWOOD DIGITAL PLANETA SPORT
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ALTA SOLUTIONS



Registracija

449 EUR

3+1gratis: za 3 prijave imate 1dodatnog ucesnika gratis
5+2 gratis: za 5 prijava imate 2 dodatna ucesnika gratis
7+3 gratis: za 7 prijava imate 3 dodatna ucesnika gratis

PDV je 20%

13.10.2024. Beograd, Hotel Crowne Plaza

MenadZzment Centar Beograd

+381113047 126
+38163 8500 991 (Mobilni, Viber, WhatsApp)

www.mcb.rs

office@mch.rs

Nas brend

MenadZzment Centar Beograd organizuje najbolje kongrese u Srbiji.

Prakti¢no Top level

Svi panelisti dolaze iz Panelisti dolaze iz
prakse. Oni donose najboljih kompanija
najbolja znanja iz u Srbiji. Oni se nalaze
svojih kompanija. na direktorskim

pozicijama u svojim
kompanijama.

Aktuelno

Teme koje obradujemo
su uvek aktuelne. Mi
gledamo sadasdnjost,
ali istovremenoi
buducnost profesije
prodaje.

Zabavno

Mi smo profesionalci i
zbog toga smo najveca
kompanija za obuke

u Srbiji. Sa druge
strane, mivolimo i

da napravimo dobru

zabavu na kongresima.

Nase kongrese svi
obozavaju

mch

edukacija
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Prolom @mm avATIR OURS %%E(R:IE

—1946——

voda

TORING,ITALIA. 1885

Zvani¢na hrana | Zvaniéni kolaéi Zvaniéni slatkisi Zvanican sladoled

e H 1
A Smd“ FRONERI

Partneri

A1 CAW Addiko Bank aldahra ALK@.QIQ

[CIBANCAINTESA | “JBEKAMENT  SLpD|rov BENUZ bloomieq
&= .
CROWNE PLAZA >3 DELTA E dokea DrMax" @ e ANJE
-ﬂ = 2 9 .
@rg} L 'somex HEINEKEN (i) Hemofarm
(;PJNF]E,[ Glovo O 1AL
Lio LOREAL INTEGRATED NES)  esMarsncLennan
i SRANE
fé’i’% @ NLB Komercijalna banka Nomad Foods ORACLE @ otp Leasing Srbija
Nestle.

Raiffeisen —) Smurfit
R Raiff chgﬁlggf [ﬁ]shoppster A ) STREGIS

. WiENER P
@ wienerberger STADTISCHE @

@ LeadDelta

EECARDS
W|EPRINT..

CASACHOK

P

€7 CCI FRANCE SERBIE

FRANCUSKO-SRPSKA PRIVREDNA KOMORA

Deutsch=Serbische
Wirtschaftskammer
Nematko-srpska
priviedna komora

ananas

carney

eponuda
pu

Hisense

Commercial Display

B® Microsoft

HOLYC{IDE

Telekom Srbija

&% checkpoint.rs
KEARNEY NUTRINO LAB

P @ shoppster

KOMORA ITALIJANSKO -SRPSKIH
c3 C cD PRIVREDN

RIS CAMER[D\(OMMERC\OITAURNEALL[STERO

) B SEAUET Y <

- exseesmanmpteve | cumame

Q)
ORIGINAL

WMG

ITAL
TRANSFORMATION

ENTAR AERDDR

AUTO KOME RC
(" =

Coca-Cola HBC

Serbia and Montenegro

FASHION
COMPANY

EST W93

GROUP

=P PLANETA

020

com
S

favirans ]

||

NECTar

®)

% UniCredit Bank

-_— ’ Enterprise
l nformation
Management

a PANTHEON'

zzepler

LIVEBETTER- LIVE LONGER

D A SLOVENACKI
. A Hrvatski poslovni klub AN z&?;OVNI

B

&= COMTRADE
-

B4 SYSTEM INTEGRATION

NeltGroup

~POSIHIVE

.........................



